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Daca ati decis ca un blog este o parte esentiala a activitatilor dvs. de marketing
si de promovare a afacerilor, exista multe optiuni de alegere.

Notiuni de baza despre un blog de afaceri

Daca ati decis ca un blog este o parte esentiala a activitatilor dvs. de marketing si de
promovare a afacerilor, exista multe optiuni de alegere.

intreprinderile mai mari pot prefera s& dezvolte o pagina de blog in cadrul unei
structuri de site existente, care sa extinda capacitatile existente in domeniul
tehnologiei informatiei.

Afacerile mai mici sau intreprinderile care prefera sa "testeze apa" pot gasi mai multe
platforme de blog disponibile mai adecvate.

Platforme de blog

Un mare avantaj al bloggerilor este dezvoltarea de platforme de bloguri care permit
bloggerilor sa personalizeze rapid aspectul blogului lor fara sa stie despre
programarea site-urilor web.

Aceste platforme de blog folosesc sabloane care permit bloggerilor sa inceapa rapid si
sa se concentreze asupra continutului, mai degraba decat sa gestioneze aspectele
tehnice ale dezvoltarii site-ului web. Ele sunt ideale pentru intreprinderile mici.
Exemple de platforme populare de blogging includ:

WordPress - o platforma de blog open source cu optiuni gratuite si de plata pentru
servicii care pot fi gazduite de WordPress sau pe propriul dvs. server

Blogger - o platforma gratuita gazduita de Google

Tumblr - o platforma de microblogging multi-media.

Consultati furnizorul dvs. de servicii de internet sau dezvoltatorul web despre
instrumentele care va pot satisface nevoile.

Este afacerea dvs. pregatita pentru economia digitala? Aveti o strategie digitala?
Tinand seama de tehnologiile digitale si incorporarea acestora in afacerile cotidiene,
este esentiala daca doriti sa ramaneti competitiva intr-o piata din ce in ce mai digitala.
Odata cu adoptarea tehnologiei, asteptarile clientilor dvs. in privinta afacerii dvs. vor
creste. Clientii dvs. vor cere o comunicare de Tnalta calitate prin intermediul
internetului si a retelelor sociale. Clientii se asteapta, de asemenea, la implicarea
continutului si a experientelor online, precum si la instrumentele si aplicatiile


http://www.comunicatedepresa.ro/blog/

inovatoare, de comert mobil.

O strategie digitala actualizata - ar trebui sa faca parte din planificarea afacerii dvs. in
curs de desfasurare. Strategia dvs. digitala este foaia dvs. de parcurs pentru modul in
care veti utiliza tehnologiile digitale pentru a va imbunatati practicile de afaceri,
pentru a creste productivitatea si pentru a va creste veniturile.

Acest ghid va ajuta sa evaluati pregatirea digitala a afacerii dvs. si explica modul in
care puteti crea si implementa o strategie digitala de succes.

Componente cheie ale strategiei digitale

O strategie digitala este formata din componente cheie. in functie de tipul de
activitate si de industrie, unele dintre acestea vor fi mai relevante pentru dvs. decat
altele. Cel mai important este sa ramai competitiv, deci este o idee buna sa cercetati
alte companii similare din industria dvs. pentru a vedea cum utilizeaza tehnologiile
digitale. Scopul cel putin sa tii pasul cu ceea ce fac concurentii tai.

Componentele cheie ale unei strategii digitale sunt:

1. prezenta online

Prezenta dvs. online se refera la modul si locul in care comunitatea si alte companii
vad afacerea dvs. online. Prezenta dvs. online include:

Blogul, site-ul dvs. de afaceri, site-ul mobil sau un mini-site de campanie

profiluri media sociale (LinkedIn, Facebook, Twitter, YouTube, etc.)

profiluri de publicitate corporative, link-uri, informatii, recenzii sau articole care apar
pe site-urile altor companii.

2. Marketing digital

Marketingul digital este promovarea afacerii dvs. folosind resurse si instrumente
online. Instrumentele utilizate in marketingul digital includ blogul, site-uri web,
microsite-uri, aplicatii mobile si platforme media sociale. Acestea pot include anunturi
banner online, marketing pentru motoarele de cautare, anunturi Facebook, anunturi
LinkedIn, bloguri, bloguri clienti, buletine de stiri, e-mail marketing, anunturi banner
mobile si carti electronice.

3. Vanzarea online

Utilizarea vanzarilor online in afacerea dvs. permite clientilor sa cumpere de la dvs. ori
de cate ori doresc, chiar si atunci cand usile magazinului sunt inchise. Vanzarea online
de obicei ajuta la reducerea timpilor de procesare intern, permitandu-va sa va
concentrati personalul in alta parte a afacerii.

4. Interactiunea cu clientii

Interactiunea cu clientii vizeaza oferirea accesului clientilor dvs. la afacerea dvs. prin
orice mijloace prefera - un dispozitiv mobil, un computer desktop, un telefon
traditional sau un social media. Ar trebui sa solicite un efort minim din partea
clientului pentru a gasi informatiile, serviciul sau produsul pe care il cauta.

Despre Atelierul de Creatii Digitale

Agentie de publicitate inovativa, care doreste a oferii clientilor o experienta cat mai



completa din punct de vedere al serviciilor. Scopul nostru este sa combinam un mix
de canale media, experienta in materie de programare, optimizare de site si campanii,

astfel incat sa putem oferi partenerilor nostri raspunsul la orice problema de business
aparuta.

ATELIERUL DE CREATII DIGITALE
https://creatiidigitale.ro



